
Je prends note que mon engagement* est annuel
Tarif 2022 valable jusqu’au 31/12/2022.

Je souhaite profiter de l’Offre Marketing
LBvin à travers une formule mensuelle.

OUI

FORMULE 4  

Choisissez votre mode de réglement

  Chèque (à l’ordre de : Le Bouquet)    Virement		  Carte bancaire

N°                                                                                                         Expire le : 

Code à 3 chiffres :                        (cryptogramme au dos de votre carte)

Signature du titulaire obligatoire

marketing.lbvin.fr

LE BOUQUET - marketing.lbvin
2 Route de Lussan - 33340 St Germain d’Esteuil

 
Société :_____________________________________________
Nom - Prénom :_______________________________________
Adresse : ____________________________________________
____________________________________________________
Code postal : ________________________________________
Ville : _______________________________________________
Tél : _ _______________________________________________
Mail : _______________________________________________

VOS COORDONNEES (à compléter)

Durant 1 année civile (1er janvier - 31 décembre), Le Bouquet marketing.lbvin saura vous aider dans la mise 
en place de votre service de VAD, vous conseiller et vous guider dans vos travaux administratifs et commerciaux liés au 
vin. Le Bouquet - Marketing.lbvin sera votre partenaire et s’engage à travailler en toute confidentalité, et réciproquement. 
Chaque entité est unique, et une collaboration devra être instaurée afin de travailler sereinement pour une efficacité optimale. 
*Chaque partie devra respecter un préavis de 2 mois, dans le cas d’une rupture de l’engagement annuel.

prestations de service

289 €

L E  B O U Q U E T   -   M A R K E T I N G . L B V I N
2 Route de Lussan - Pastouret - 33340 St Germain d’Esteuil 
Tél.  07 83 37 61 43 -  09 53 18 28 22 -  Mail  :  info@lbvin.fr
Site :  www.lbvin.fr  -  SIRET 82268872700012 -  APE 4634Z

L’ expertise en marketing direct liste plusieurs étapes
Détail des prestations comprises dans la formule 4
	 Diagnostic marketing et commercial, repositionnement d’offres existantes 		
	 Diversification des méthodes de vente face au marché, lancement 			 
	 éventuel de produits et services complémentaires
	 Réflexion d’opportunité de marché
	 Construction d’offre et prévisionnel de ventes associées
	 Conseil et suivi marketing
	 Etude, suggestion d’actions commerciales
	 Collecte d’informations et retours opérationnels 
	 Conseil d’un plan d’action économique budgétisé, audit d’une offre 			 
	 marketing direct
	 Concilier la charge de travail par action commerciale
	 Vérifier l’activité d’un marché face à un produit, un service, une offre. Analyser sa 	
	 maturité, son prix et son potentiel sur le marché
	 Evaluer les opportunités, les menaces
	 Veilles concurrentielles, identification et cohérence des offres

	 En amont de toutes opérations, identifier, rechercher les cibles pour chaque 		
	 marché ; connaître leurs attentes, leurs besoins et les entraves éventuelles 		
	 face une offre nouvelle
	 Analyser, évaluer la perception de l’offre par les différentes cibles. Suggérer 		
	 des modifications éventuelles.
	 Organisation, suivi d’exécution puis analyse et interprétation des résultats
	 Forfait mensuel de 6 heures par mois : Ce service vous permettra de 			 
	 dévolopper votre service en marketing direct et d’optimiser vos 			 
	 actions commerciales.

Formule 4          
Engagement annuel        

289 €
Par mois    

Votre campagne en Marketing 
direct à la carte

Echanges par mail (illimité) et 
téléphone
Conseil administratif, com-
mercial, PAO communication 
visuelle à la carte.

Conseil rédactionnel, correc-
tion des textes de vos actions 
commerciales, à la  carte.

Contingent de 6 heures par 
mois.

Cette formule s’adresse aux PME qui 
souhaitent mesurer, développer et 

optimiser leur service en Marketing 
direct.

Souscrire à la formule 4

Une facture vous sera adressée chaque mois
à régler selon le mode de règlement de votre choix.


